
Sales Coaching
เทคนคิการสอนและพฒันาพนกังานขายใหเ้ป็นนกัขายมอือาชพี

วนัพธุที ่12 ตลุาคม 2565 
ณ โรงแรมโกลด ์ออรคิ์ด กรุงเทพฯ (ถนนวิภาวดฯี-สุทธิสาร)

หลกัสตูร 1 วนั

ทา่นละ 3,900 บาท ยังไมร่วมภาษีมลูคา่เพิม่ 7 %
เฉพาะนติบิคุคลสามารถหกัภาษี ณ ทีจ่า่ย 3% ได ้
ราคานีร้วมเอกสาร อาหารวา่งและอาหารกลางวันตลอดหลกัสตูร

***สามารถหกัคา่ใชจ้า่ยทางภาษไีด ้200% ของคา่ใชจ้า่ย
จรงิ ตามพระราชกฤษฎกีาฉบบัที ่437 ใช ้19 ตุลาคม พ.ศ.
2548 เป็นตน้ไป

ในโลกของการแขง่ขนัทีร่นุแรงเชน่นี ้การสอนงานคอื 
เทคนคิอยา่งหนึง่ในการสรา้งแขนขาของหวัหนา้ใหไ้ดล้กูนอ้งที่
ทํางานเป็น ทํางานดแีละมปีระสทิธภิาพ ภายในระยะเวลา
อนัรวดเร็ว โดยเฉพาะงานขาย พนักงานขายทกุคนคอืมดงานที่
สําคญัยิง่ของหวัหนา้ทมีขาย หากหวัหนา้มทัีกษะการสอนงานทีด่ ี
ยอ่มทําใหอ้งคก์รมแีขนขาทีท่รงพลงั สามารถสรา้งยอดขายให ้
บรรลเุป้าหมายองคก์รได ้ในทางตรงขา้ม หากหวัหนา้ทมีขายสอน
งานไมเ่ป็น ยอ่มเกดิแรงหนดืเหนีย่วรัง้ความกา้วหนา้ขององคก์ร 
อาจจะสรา้งความแตกแยกระหวา่งหวัหนา้ทมีและพนักงานขาย จน
ทําใหเ้กดิชอ่งวา่งทีก่วา้งมากขึน้

หลกัสตูรนีจ้งึไดพั้ฒนาขึน้มาเพือ่ตอบสนองใหผู้เ้ขา้อบรม
ไดรั้บความรู ้เทคนคิและประสบการณ์จรงิในการพัฒนาทักษะการ
สอนงานและการพัฒนาพนักงานขาย ตัง้แต ่ความเขา้ใจพืน้ฐาน
เรือ่งการสอนงาน ความเขา้ใจในตวัพนักงานขายเพือ่ประโยชนใ์น
การสอนงาน  เรยีนรูล้กัษณะสไตลข์องหวัหนา้ การวเิคราะห์
ความสามารถหลกั (Competency) และ KPIs ของพนักงานขาย
กอ่นการสอนงาน ขัน้ตอนการสอนงาน เรยีนรูเ้ทคนคิการสอนงาน
และระดมสมองทํากจิกรรมประยกุตก์ารสอนงานใหไ้ดง้านดงั
คาดหมาย เมือ่จบการอบรมผูเ้ขา้สมัมนาจะสามารถประยกุตแ์ละ
ตอ่ยอดความรูใ้นเรือ่งนีไ้ดอ้ยา่งสมัฤทธิผ์ลดว้ยตนเอง

หลกัการและเหตผุล หวัขอ้การบรรยายและ Workshop เวลา 09:00 น.-16:00 น.

1.กรอบแนวคดิเรือ่งการสอนงาน  (Coaching)
2.ความเขา้ใจเรือ่งพนักงานขาย เพือ่ประโยชนใ์นการสอนงาน
- พฤตกิรรมการตอ่ตา้นและการใหค้วามรว่มมอื
- เหตผุลจงูใจพนักงานขาย
- รปูแบบการเรยีนรูข้องพนักงานขาย
3.หวัหนา้เรยีนรูส้ไตลก์ารบรหิารงานของตน เพือ่นํามาใชใ้นการสอน
งาน
4.ขอบเขตงานขายของพนักงานขาย...ทีห่วัหนา้ตอ้งสอนงาน
4.1 การเตรยีมตวัและวางแผน
4.2 เทคนคิการขาย
- การเปิดการขาย
- การคน้หาความตอ้งการของลกูคา้
- การนําเสนอผลติภัณฑ์
- การตอบขอ้โตแ้ยง้และเจรจาตอ่รอง
- การปิดการขาย
4.3 การตดิตามผลและบรกิารหลงัการขาย
5.Workshop: สอนงานพนักงานขายใหข้ายเกง่
6.การวเิคราะหค์วามสามารถหลกั (Competency) และ KPIs ของ
พนักงานขายกอ่นการสอนงาน
7.การประเมนิผลและการตดิตามหลงัจากสอนงาน
8.พฤตกิรรมทีห่วัหนา้ควร “ม”ี และควร “เลีย่ง” ในการสอนงาน
9.สรปุ คําถามและคําตอบ

เนือ้หาหลกัสตูร 

คา่ลงทะเบยีน
อาจารยส์พุจน ์กฤษฎาธาร

 อดตี Business Unit Manager ฝ่ายขายและฝ่ายการตลาด

 บรษัิท แอบ๊บอต ลาบอแรตอรสี จํากดั จากสหรัฐอเมรกิา  

 Senior Manager ฝ่ายขายและบรกิาร บรษัิท เทเลคอมเอเชยี คอร์
ปอเรชัน่ จํากดั (มหาชน)

 และ  ฝ่ายขายและฝ่ายการตลาด บรษัิท เบอรงิเกอร ์อนิเกลไฮม์ (ไทย)
จํากดั จากเยอรมนี

วทิยากร



เทคนคิการสอนและพฒันาพนกังานขายใหเ้ป็นนกัขายมอือาชพี

วนัพธุที ่12 ตลุาคม 2565 

สอบถามขอ้มลูเพิม่เตมิ

โทรศพัท ์085-938-6299, 082-4235915

ลงทะเบยีนสํารองทีน่ ัง่
กรอกแบบฟอรม์ สง่มายัง 
 อเีมล์ brainassetsale1@gmail.com

วธิกีารชําระเงนิ

 โอนเงนิเขา้บญัชอีอมทรัพย ์ธนาคารกรงุเทพ สาขา้นแพว้
 เลขทีบ่ญัชี 287-0-26170-4               
 เชค็ขดีครอ่มสัง่จา่ยบรษัิท เบรนแอสเสท เซฟตี ้เทรนนิง่ จํากดั 

กรณีหกัภาษ ีณ ทีจ่า่ย
บรษัิท เบรนแอสเสท เซฟตี ้เทรนนิง่ จํากดั (สํานักงานใหญ)่
99/63 ซอยพทุธบชาู 36 แยก 1 แขวงบางมด เขตทง่คุร ุกรงุเทพฯ
10140
เลขประจําตวัผูเ้สยีภาษ:ี 0105563158712

การแจง้ยกเลกิ: ผูส้มัครสามารถทีจ่ะยกเลกิการเขา้อบรมได ้ ใน
กรณีทีท่า่นยกเลกิกอ่นวันงาน 15 วัน บรษัิทฯ จะหกัคา่ธรุการ รอ้ย
ละ 10 ของคา่สมัคร และในกรณีทีท่า่นยกเลกิกอ่นวันงาน 7 วัน 
บรษัิทฯ จะคนืเงนิรอ้ยละ 50 ของคา่สมัคร นอกเหนอืจากนีแ้ลว้ 
บรษัิทฯ จะไมค่นืเงนิใดๆ ทัง้ส ิน้

หมายเหต ุเมือ่ชําระคา่สมัมนาเรยีบรอ้ยแลว้โปรดสง่ใบPay-in เพือ่
เป็นหลกัฐานการยนืยัน

แบบฟอรม์การลงทะเบยีน
เพือ่ใหเ้กดิประโยชนส์งูสดุและความสะดวกแกผู่เ้ขา้สมัมนา กรณุากรอกรายละเอยีดใหค้รบทกุชอ่ง

ชือ่บรษัิท _________________________________________ ประเภทธรุกจิ_______________________________________
สํานักงานใหญ ่     สาขาที่ __________________ เลขประจําตวัผูเ้สยีภาษี _______________________________________  

ทีอ่ยู ่______________________________________________________________________________________________
ผูป้ระสานงาน_______________________________________โทรศพัท_์________________ตอ่_______________________
อเีมล(์โปรดระบ)ุ_____________________________________โทรสาร___________________________________________

1.ชือ่-นามสกลุ______________________________________ตําแหน่ง___________________________________________
อเีมล(์โปรดระบ)ุ__________________________________________มอืถอื (โปรดระบ)ุ_______________________________

2.ชือ่-นามสกลุ______________________________________ตําแหน่ง___________________________________________
อเีมล(์โปรดระบ)ุ__________________________________________มอืถอื (โปรดระบ)ุ_______________________________

3.ชือ่-นามสกลุ______________________________________ตําแหน่ง___________________________________________
อเีมล(์โปรดระบ)ุ__________________________________________มอืถอื (โปรดระบ)ุ_______________________________

จํานวนผูเ้ขา้สมัมนา อตัราคา่สมัมนา ภาษมีลูคา่เพิม่ 7% หกั ณ ทีจ่า่ย 3% สทุธิ

1 ทา่น 3,900.00 273.00 117.00 4,056.00

1 ทา่น 3,500.00 245.00 105.00 3,640.00

สมคัรกอ่นวนัที ่ 7 ตลุาคม 2565 เหลอืเพยีง! 


	Slide Number 1
	Slide Number 2

